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Checkliste fur Patentinhaber

Abschlie3end fiir diese Sektion ist im Folgenden ein Ratgeber in Form einer Checkliste aufgefiihrt, in der wichtige
aus den oben erlauterten Phasen des Ablaufprozesses resultierende Eigenschaften von Online-Marktplatzen

angefuhrt werden:

Planung v

Online-Marktplatze stelien lediglich den Kontakt zwischen zwei Parteien her.

Lasst sich die Technologie mit nur geringer aktiver Unterstiitzung bei der
Identifikation ven Abnehmern durch einen Dienstleister verwerten?

Haben Sie bedacht, dass aul kostenpflichtigen Online-Markipldtzen i.d.R.
pauschale Registrierungsgebdihren im 4-stelligen Bereich fir ein
Technologieangebot anfallen?

Ist das vermutete Erragspotential des Patentes hiher als evil.
Mindeslgebiihren?

Kostenpflichtige Online-Marktpldtze bieten i.d.R. aklive Untersilitzung bei der
Erstellung eines Technologieprofils fir die Datenbank.

Haben Sie den Aufwand an internen Resscourcen fiir die Erstellung eines
Technologieangebotes beriicksichtigt?

(29| @ =] = [=9|=e

Ist Ihnen bewusst, dass es nicht kalkulierbar ist, wann ein potentieller
Abnehmer Kontakt zum Technologieinhaber aufnimmt?
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Online-Marktplatze filhren i.d.R. keine interne Selektion der Patente durch.
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Haben Sie bedacht, dass keine Ladenhliter” - Technologien angeboten
werden sollten?
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Verhandlung v

Die Verhandlung dber eing Transaklion mit ginem polentielle Abnehmer findet
i.d.R. Offline statt und ist bilateraler Natur.

Haben Sie den Aufwand an internen Ressourcen fir die Verhandlung
aingeplant?

Die Verhandlung einer Transaklion efordert Geschick und Knowhow.

Ggf. eine objeklive Bawertung des Palentes durch Dritte in Betracht ziehen,
um eine gute Ausgangsposition bei den Verhandlungen zu haben.

Gal. juristische Unterstiitzung durch spezialisierte Dienslieister in Betracht
zighen, um keine nachteiligen Vereinbarungen zu treffen.
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Bei Online-Marktplitzen kann der Technologieinhaber selbst entscheiden mit
welchem Abnehmer und wie er eine Verwerlung realisieren mdchie,

Haben Sie den Aufwand an internen Ressourcen fir die Realisierung einer
Transaktion berlicksichtigt?

1
? Haben Sie bedacht, dass bei kostenpfichligen Online-Markiplatzen nach

arfglgreicher Transaklion i.d.R. eine Provision (~10-15%) zu entrichien ist?

Es kéinnen einzelne nationale Schutzrechte zum Verkauf angebolen werden,

Quelle: Eigene Darstellung.



